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Junior accountmanager (32- 40 uur}
Ji] hebt de ambitie om ons nieuwe salestalent te worden! Als onze junior accountmanager
krijg j1] de rulmte om jezelf te ontwikkelen binnen ons bedriyf. Je hebt veel vrijheld en je be-
paald je eigen succes! We helpen je op weg met een aantal bestaande klanten die je zult behe-
ren en onderhouden. Daarnaast zal je veel t1jd besteden aan het plegen van acquisitie om
nieuwe relaties te zoeken waarmee wij een langdurige samenwerking kunnen ophouwen. Je
bent daarvoor veel cnderweg met de auto. En de telefoon 15 je beste vriend. Kortom, je bent
continu bezig met mensern.

We zullen samen met jou een plan uitstippelen. Zo zullen we Je eerst voorzien van de nodige
productirainingen, veelal op locatle hij onze leveranciers. Daarnaast trainen we jou intern. Heb
je veel vragen? Geen probleem. De lijntjes zijn kort. Je kunt altijd bij iemand terecht op ons
kantoor.

Wie zijn wij?

CleanZday is een totaal leverancier op het gebied van hygieneproducten. Unze producten wor-
den geleverd vanulit ons eigen magazijn in Tiel. We leveren o.a. aan schoonmaakbedrijven,
kantoren, scholen, gezondheidsinstellingen, horeca, sportverenigingen, de industrie en logis-
tieke sector. Met bevlogen collega’s ouwen wij langdurige relaties op met onze klanten.

Binnen ons bedrijf houden we van een informele sfeer waarbi] we samen streven naar het
beste resultaat. Dit doen we door elkaar te ondersteunen, hard te werken en er een gezonde
dosis humor op na te houden.

Jouw taken:
e Onderhouden van hestaande BZB relaties binnen je rayon
e Zorgvuldig een netwerk opbouwen binnen de schoonmaakbranche en BZB omgeving
e (Omzet verhogen door proactief nieuwe kansen te benutten
e Zorgvuldig bijhouden van eigen administratie {(offertes, salesgesprekken en bezoeken)
e Acquisitie plegen bij potentiele klanten
e (even van verbluffende demonstraties en/of presentaties van onze producten
e DBehalen van salesdoelstellingen

Wie zoeken wij?
e Je bent gedreven en vastheraden om een moole carriére op te bouwen in de sales.
e Je bent startend op de arbeidsmarkt of je hebt beperkte ervaring in de buitendienst
o Je maakt graag contact met andere mensen
e Jyvindt een verkoopgesprek een leuke uitdaging.
o MBRO- of HBO-afgeronde opleiding met een commercigle richting
e In het bezit van een rijhewliis B
e Woonachtig in de regio van Tiel (max. 30 minuten rijden)

Wat bieden wij?
e FEHen uitstekend vast salaris (€ 2300 - € 2800 o.b.v. 40uur}
e Bonusregeling
e Een auto, tablet en telefoon van de zaak
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e De kans om je te door te ontwikkelen bij een ambitieus bedrijf
e Veelvrjjheid en variatie in je werk in een informele sfeer

Interesse? Stuur je mail naar info@clean2day.nl Vergeet hierbij niet te vermelden aver welke vacature
het gaat.
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